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As informag0es gerais e resumidas relacionadas as
atividades desempenhadas pela Anima Educacio até a
presente data nao constituem de forma alguma qualquer
convite, oferta ou solicitagao de compra de agoes.

Esta apresentacao podera conter declara¢oes que
expressam a mera expectativa dos administradores da
Companhia, bem como a previsao de eventos futuros e

incertos. Tais expectativas e/ou previsées envolvem riscos
e incertezas e nao devem servir como base para a tomada
de decisao quanto a aquisi¢cao de a¢oes da Companhia.
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DeSta q ues 1TZZ ) Animateve seu rating elevado de A+ para AA-(bra) a

com Perspectiva Positiva

/®\ //‘“ %ﬂ” ) Forte crescimento de Ticket de +17,3% e de captacao
®@-©® @ = de 13,3% nas unidades integradas.
Base de Alunos Receita Liquida Lucro Liquido Ajustado*

) A alianca estratégica com a DNA Capital se tornou

333 mil R$902,4 mi RSS].,O mi deﬁnit,ivg,comfoin\;es'Fime,ltojeRS .O ',:Um -

estratégico no fortalecimento da Ins

+145,4% +120,8% Geragdo de Caixa Livre i .

Captaciio EBITDA Ajustado R$247,5 mi
93,3 mil RS339,1 mi 73,0% do

+188,6% +143,6% EBITDA
Ajustado

Margem EBITDA Ajustado
37,6%
+3,5 pp

*Lucro Liquido Ajustado demonstra o que seria um resultado recorrente ao retirar o_impactesetes-it
9 - 5 T c ~ P - ~ o el N oo oo
baixa de despesa financeira por pré liquidacdo de divida e da amortizagdo de.intangiVelreferentes as aquisicoes re
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Base de alungs .
Ensino Académico

Graduacao +
Base de Alunos Mestrado e Doutorado . .
o Crescimento da base de alunos no Ensino
+92;3 /0 Académico de 145,4% vs. 1121 é resultado as
of integracoes realizadas em 2021
ALY 332.809

135.613 201.619 Relevante base de alunos nos cursos digitais

EAD + Ensino de graduacao (EAD) representando 24,1% do
Basico e Técnico

total da nossa base de alunos do Ensino
1 Académico.
135.613 131190 80,1 mil
alunos Evasao superior ao mesmo periodo do ano
1T21 1722 anterior, impactada pOor adequacoes
B Organico B Aquisicses . o reall|zNadas nesse momento de {ntegragao. e
Total Ensino Académico revisbes Nno processo de rematricula. Assim
Evasao da Graduacao Presencial +145 4% como observado em 2021, registramos uma
’ maior evasao nas unidades em integracao
12.1% junho/21, se considerarmos apenas as
92% 9,6% unidades organicas, teriamos um impacto
1&7/0 b = = . . -
- 7.0% Evasdo da Graduacao negativo menor, registrando evasdo de 10,6%
J 5,7% 4,8% 5,9% 10,6 Presencial (_3,600 VS, 1T21)
i al BN sweee
2720 2T21 3720 3721 AT20 4T21 1721 1722

I Unidades integradas A g p .
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Ticket médio

Evolucao continua como driver, reforcando nossa estratégia de valor

Seguimos evoluindo na busca da relacao o6tima do ticket com o numero de alunos que leve a maximizacao da Receita \_,,<
Liquida. Crescimento do ticket no trimestre reforcado pelo aumento de relevancia da medicina, ratificando nossa

estratégia de incremento de ticket e posicionamento de qualidade superior de nossas marcas

0 o 1,4% o
- 905 970 1.010 1.024 ggg

192

2720 2721 excl.  2T21 com 2721 EAD 3720 3721 excl. 3721 com 3721 EAD 4720 4721 excl.  4T21 com 4721 EAD
Aquisicoes  Aquisicoes Aquisicdes  Aguisicoes Aquisicdes  Aguisicoes
ex-EAD ex-EAD ex-EAD

17,3% )
e ey
1.126 4 974
960
202
1721 1722 excl. 1722 com 1722 EAD
Aquisicdes  Aguisicoes
ex-EAD
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Captacao

Aquisicoes aliadas a intensa dedicacao da equipe, permitiram estabilidade na captacao
em cenario desafiador i

Captacao finalizada em 08/04/2022 Primeiro ciclo de captacdo do inicio de ano incluindo
as unidades em integracao junho/2021, representando
em crescimento de 188,6%.
/o
A %i; g '%° Captacao do ensino presencial das unidades organica
cresce 13,3%, trazendo um importante resultado ao
Nosso Ecossistema.

Captacao do Ensino Digital impulsionado pela escala e
estratégia da unidades em integracao junho/21.

32.287

Aquisicdoes passam por processo de reposicionamento
e recomposicao de ticket, afetando volume da
captacao, mas compensando Receita Liguida.

1721 1T22
Presencial ] Presencial MRERSRG Digital
Organico Aquisicoes
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Qualidade Académica

Excelentes conceitos obtidos nas autorizacdes de cursos novos desde 2018 reforcam a e

solidez do nosso modelo académico (E2A).

Percentual de matriculas por faixas 1GC 2019

Anima - Total

Anima - Integrated units

Anima - Units being
integrated in June/21

Other Listed

87% 13%

Other Private ¥ 57% 40%

Public 25% 74%

m1&2 m3

/O IGC é o principal indicador de qualidade das instituicdes de ensino. O\
calculo consiste na meédia ponderada, pelo numero de matriculas, entre
0 CPC (Conceito Preliminar de Cursos) da graduacao e a nota CAPES
(stricto sensu). Nesse indicador, nossas |IES consolidadas apresentam
maior proporcao de alunos com conceitos superiores (4 e 5) do que o

Conceito de Curso -

Autorizacao de cursos presenciais
Pedidos de autorizacao realizados entre 2018 a 2020

Anima NH%4 94%

Hle2 H3 Wm4e5

/A confianca em nosso modelo académico, o E2A, também \
reforca o caminho de nosso aprimoramento continuo,
especialmente ao analisarmos as notas obtidas em avaliacoes
de autorizacao dos cursos solicitados, desde 2018, ano em gue
passamos a implementar o E2A como modelo académico.
Entre os 375 registros solicitados e ja autorizados, para 0s mais

conjunto das demais instituicdes privadas (listadas e nao listadas), além
\do menor percentual de alunos com conceitos 1 e 2. J

diversos cursos presenciais, 94% receberam notas 4 e 5 de

\Conceito de Curso em suas autorizacoes.
* Demais Listadas inclui Afya. Cogna, Cruzeiro do Sul, Ser Educacional ,Vitru e YDUQS (INEP 2019)
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Desempenho
Financeiro




Resultado Consolidado

No 1722, seguimos apresentando os resultados da integracdo junho/21, transformacional para Anima,
e que demonstra o novo patamar de Receita Liquida e Resultado Operacional da Companhia. T N

Composicao da Receita Liquida 1T22

Lucro Bruto
Receita Liquida (RS milhdes)

(RS milhdes)

B Ensino Académico

+149,2%
+120,8% 902,4

B Inspirali

651,0
B Lifelong Learning
408,7 261,2
63,9%
B Ensino Digital
1T21 1T22
1721 1T22 _
Resultado Operacional
(RS milhdes)
+138,3%
440,9
185,1 48,9%
1T21 1722
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Nova Visao é NIM3

Dois segmentos atualizados ao momento estratégico Consolidado
da companhia e que melhor se alinham a viséo da .
gestdo de nossos negdcios

Ensino Académico

Lifelong
~ ™ Learning

Base Aquisigoes
»UNa ages unicuritiba’ hsm
) - UNTFG Pés-graduagdo
unibh fa‘eh C UNIEG s gracuac
i |
_ oA
sdojudas’ sumisul LB EBRADI
__________ J I -
r . I
unisociesc” | A\ Moroms | @IUNIFACS | sm
|
1 o : I——— 1
: QuniRitter | | @) sueemsomserne |
| | | |
| 1 1 |
1 ? FAD ERGS IBMR Gositiionmr 1 | |
: : : @ gEEiEgsiSchool :
1 1 [ 4
: ' D
IBCMED

L _\ Unidades adquiridas no 2721 A Anima é diferente




Segmento

Ensino Acadéemico

Receita Liquida

2542 +3,9% oY
Base

1721 1722

+339,2% 982

Aquisicoes

136,2

.

1721 1722

Resultado Operacional

126,2
117,2 ’
+1,7 pp
46,1% 47,8%
1T21 1722
295,8
'116pp
49,5%
69,6
1721 1722

Margem
Operacional

47,8%

Margem
Operacional

49,5%

Com a captacao do primeiro processo de 2022,
que permitiu alcancarmos um aumento do ticket
liquido, conciliado com um aumento da
quantidade de alunos (em linha com o periodo
pandémico), vislumbramos um incremento na
Receita Liquida.

Expansao da margem bruta com destaque para:
ganhos de eficiéncia do E2A, menores custos
neste primeiro trimestre e do intenso uso de
tecnologia, compensando os efeitos relacionados
a volta de aulas presenciais.

Crescimento de 3x da Receita Liquida do Bloco
vs. 1T21. Nossas aquisicoes continuam evoluindo
0s resultados com implementacao do E2A e
ganhos de eficiéncia administrativa.

Reducao de margens operacionais observada no
bloco foi impactada por maiores gastos de
despesas comerciais
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Segmento
Lifelong Learning

Receita Liquida Resultado Operacional
o Margen.‘l Receita Liquida- Lifelong Learning
+119,2% Operacional
40,1
’ )
e 47,0%
0,
18,3 +56,7pp 21%
47,0% ® HSM + hsmU
. -9,7% = EBRADI
— 63% . .
1T21 1722 1791 1799 = Pds Graduagdo
-1,8

Destaques e

Investimento continuo no LLL com objetivo de abrir novas avenidas de crescimento para
0 Ecossistema Anima:

* Novo patamar de receita para o segmento, com Pos-graduacao lato sensu ja
representando a maior fatia do segmento;

« A HSM apresentou resultados estaveis frente ao 1721, devido aos cursos in-
company, cursos executivos e programas da SingularityU Brazil em modalidade
de oferta digital que tém apresentado uma boa receptividade no mercado;

» Escala da pos-graduacao contribui substancialmente para a expansao da
margem operacional.
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Ensino Digital (EAD)

No 1722 os alunos matriculadas na graduacao do ensino digital ja representavam 24,1% do total de alunos do
NOSSO ensino académico. Base de alunos cresceu mais de 50% vs 1121, com ganho relevante de escala apo6sja ...
adquirirmos operacao acima do break even.

1T22 Graduacdo e Pds-graduacao
A educacao digital expande os limites da acessibilidade, e cria

condicbes de ampliar o acesso a educacao de qualidade para
um numero ainda maior de estudantes, sendo uma poderosa

RS 47’2 mi 117 2 mil alavanca para atingirmos o nosso proposito de Transformar o
4

Pais pela Educacao.

Receita Liquida Base de Alunos

Resultado Operacional

Base de alunos No 1T22 inicio de atuacdo para algumas marcas das unidades

RS 11’2 mi (em1;n7u;ares> integradas, a abertura de novos polos e a expansao do

portfolio de cursos digitais.

I pos-graduacao

Margem operacional Bl Graduacao O Ensino Digital se configura como uma nova avenida de

o crescimento para todo o Ecossistema Anima, com potencial

+23,8A) efeito adicional ao guidance de sinergias apresentado no
1722 fechamento da aquisicao das unidades em integracao

Ticket médio Liquido junho/21.

(graduacao)

RS 202
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Inspirali - Vertical de Medicina

No 1T22 os cursos de medicina representam 29,8% da Receita Liquida do Ensino e ainda estao em
amadurecimento. A alianca estratégica com a DNA Capital se tornou definitiva no final de marco.

\\_—v‘

Base de Alunos Receita Liquida A Inspirali € a estrutura que reune o conjunto de escolas
o médicas do Ecossistema Anima.
(1)
+122,2% RS 268,6 mi
vs 1721 Promove o trabalho em rede para o desenvolvimento de
inovacdes educacionais na formacao médica ao longo da vida.

CAGR Organico Resultado Operacional

(o) : Possui 3 areas de competéncia profissional: atencao, gestao e
+15,9% RS 173,1 mi : e comp 2 e ©

) educacao na saude.

Em 4 anos
CAGR Org + Aquisicdes Margem Operacional . . : :

0 2 p Alianca estratégica com a DNA Capital, concretizada em marco,
+89,8A) 64’4% representa fortalecimento da Inspirali: conexao da academia

Em 4 anos com healthcare;, experiéncia e empregabilidade do estudante;
potencializa plataforma de Lifelong Learning; e acelera

Ticket Médio Liquido (RS) expansao da Inspirali.

8.103
6.644

No 1722 iniciamos as operacoes no campus da UniFG
Brumado, adicionando mais 50 novas vagas.

1721 1722
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Inspirali - Vertical de Medicina

Potencial na Maturidade

Base de Alunos

H Unibh e S30 Judas B AGES, FASEH, Unifg e Unisul m UAM, UNP e UNIFACS 15.066

13.14

CAGR 2018-1T22
+89,8%

10.754
9.985 9.927

2018.1 2018.2 2019.1 2019.2 2020.1 2020.2 2021.1 2021.2 1722 2024E  2029E

Vagas

H Unibh e S3ao Judas B AGES, FASEH, Unifg e Unisul m UAM, UNP e UNIFACS H Vagas adicionais

2.097 2.097

B 1.742 355
CAGR 2018-1T22 1679 1742

+81,6%

495
395
210 295
160 210 - 185 285

2018.1 2018.2 2019.1 2019.2 2020.1 2020.2 2021.1 20212 1T22 2024E  2029E

210 210
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Sinergias
Unidades em integragao junho/21

O ETI segue monitorando e reportando as capturas realizadas das iniciativas planejadas desde o closing. O

processo de integracao e as sinergias capturadas seguem em linha com as expectativas reportadas pela
Companhia para o periodo transcorrido.

Ano 5 pos integracao
O incremento de EBITDA mapeado e EBITDA incremental

acompanhado pelo ETI, para 0 ano 5 pos R$350 milhoes

integracao, segue em curso gradual de captura. (valor deflacionado)

Apos 10 meses de integracao, as sinergias >inergias capturadas

capturadas estao em linha com as expectativas da R$125;3 milhoes
Companhia. *entre junho/21 e marco/22.
Roadmap de integracdo de sistemas é importante EBITDA Recorrente
driver de captura de varios tipos de sinergias nos Incremental

proximos periodos. Reducao de 19 para 6 a R$206,4 milhdes

quantidade de sistemas como financeiro,
académicos e estruturantes.
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EBITDA Ajustado

(em RS milhdes)

O crescimento do EBITDA é proveniente,
principalmente, da assertiva estratégia
implementada de aquisicoes, focada em

(o)
+143;6/’ instituicdbes com forte atuacao em
icina.
3391 medici
Para este resultado, em que alcancamos
ﬁﬁﬂ? novos patamares de escala, apresentamos

ja 10 meses de impacto de resultado das
unidades em integracao junho/21,
acrescido aos resultados das integradas.

139,2

Até completarmos um ciclo completo desta
aquisicao, continuaremos acompanhando
um movimento de expansao de margens e
1721 1122 resultados, que poderao se estender de
forma sustentavel.
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CAPEX

No trimestre devido ao retorno da voltas a aulas tivemos investimentos em preparacao dos campi, mas 0S
investimentos realizados permanecem priorizados em Sistemas e Tecnologia, que tém viabilizado a \—"
aceleracao de diversos pilares do nosso processo de Transformacao Digital, gerando as bases para ganhos '

de escala, melhoria na prestacao de servicos e suporte para as integracoes.

-4,4pp vs. 1T21

43,2

(em RS milhoes)
26,3

16,2

49 5,4

Sistemas e Tecnologia Moveis e Equipamentos Obras e Benfeitorias Total Investimento

H1T27 EI1T22
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Fluxo de caixa 1T22

Nossa destacada capacidade de execucao, em especial no que
se refere a integracao das aquisicoes recentes, se refletiu em
uma forte geracao de caixa, reforcando a solidez financeira da
Companhia.

Geracao de Caixa Livre 736,8

RS 247,5 MM bk

73,0% de conversao de caixa do
EBITDA Ajustado no periodo

Dep/Amort + Geracao de Atividades de
Caixa em Resultado Result. Fin + Caixa A de Capital de Capex Geracao de Investimento e  Recompra de Caixa em
31/dez/21 Liguido Outros Operacional’ giro Caixa Livre? Financiamento acoes 31/marco/22

'Geracéo de Caixa Operacional = Resultado Liquido + Depreciacdo & Outros Itens ndo Caixa
2 Geracao de Caixa Livre = Geracao de Caixa Operacional + Capital de Giro - Capex

A Anima é diferente



Caixa e
Endividamento

-3.571,0 -2.169,7
-322,4
Total de Total de Empréstimos e Outras Obrigacdes de Divida Liquida excl.
Disponibilidades Financiamentos Divida Liguida curto/longo prazo' IFRS-16"

"Excluindo R$62,4 milh6es do earn outs e bolsas Proies.

Alavancagem proforma do periodo de 3,4x
LTM, com movimento anunciado em
conjunto com a DNA Capital, apos o aporte
de R$1,0 bi.

Excluindo o efeito do IFRS-16, com o pré-
pagamento de parte da 3% emissdo de
debénture e uma nova emissao da Inspirali,
encerramos o trimestre com uma divida
liquida ajustada de R$2.492,1 milhdes;

Continuamos atentos e comprometidos
com a priorizacao da nossa agenda de
desalavancagem, seja pela evolucao de
NOSSas margens operacionais, seja pela
realizacao de novos desinvestimentos.
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